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Como convertirse en un vendedor

▪ Nueva aplicacion para vendedor

▪W-9

▪ Cheque anulado



Nueva aplicacion para vendedor



W-9 y cheque anulado



Oportunidades de Vendedor
Actualmente hay mas de 14,500 proveedores en el sistema.



Sistema de Salud de más de 23 
Instalaciones y Clínicas Satelite

▪ NYC Health + Hospitals/Bellevue 
▪  NYC Health + Hospitals/Carter 
▪  NYC Health + Hospitals/Gotham Health, 

Cumberland   
▪  NYC Health + Hospitals/Coler   
▪  NYC Health + Hospitals/Coney Island 
▪  NYC Health + Hospitals/Gotham Health, East 

New York 
▪  NYC Health + Hospitals/Elmhurst
▪  NYC Health + Hospitals/Gouverneur 

(post-acute care)
▪  NYC Health + Hospitals/Gotham Health, 

Gouverneur
▪  NYC Health + Hospitals/Gotham Health, 

Vanderbilt 
▪  NYC Health + Hospitals/Harlem
▪  NYC Health + Hospitals/Jacobi

▪ NYC Health + Hospitals/Kings County
▪  NYC Health + Hospitals/Lincoln
▪  NYC Health + Hospitals/Metropolitan
▪  NYC Health + Hospitals/Gotham Health, 

Morrisania
▪  NYC Health + Hospitals/McKinney
▪  NYC Health + Hospitals/North Central Bronx
▪  NYC Health + Hospitals/Queens
▪  NYC Health + Hospitals/Gotham Health, 

Sydenham (formerly Renaissance)
▪  NYC Health + Hospitals/Gotham Health, Belvis
▪  NYC Health + Hospitals/Sea View   
▪ NYC Health + Hospitals/Woodhull



Solicitud de Propuestas (siglas en 
ingles) (RFP)

▪ Ir al registro de la ciudad en línea
   (https://a856-cityrecord.nyc.gov/) 
▪ Haga un clic en “Procurement” (obtención)
▪ Haga un clic en “Advanced” (avanzado) en el 

campo de búsqueda
▪ Seleccione NYC Health + Hospitals como 

“Agency” (agencia)

https://a856-cityrecord.nyc.gov/


El Registro de la Ciudad en linea



Los requisitos mínimos 
de los proveedores 
varían según el sector 
empresarial

▪ Dependiendo del trabajo descrito 
en la solicitud de propuesta (RFP), 
cada listado tendrá una sección de 
criterios mínimos que indicara las 
cualificaciones (experiencias, 
conocimiento y tamaño de la 
organización) que deben cumplir 
para poder participar y aplicar.

▪ El proceso y requisitos para cada 
tipo de propuesta varían, pero a 
todos los proveedores se les pedirá 
que envíen la documentación y se 
les entrevistara antes de la fecha 
de inicio del contrato. 



¡Gracias!

¿Preguntas/Comentarios?





APALANCAMIENTO 
FINANCIERO



El APALANCAMIENTO es utilizar una palanca o 
algún instrumento de ayuda externa para 
multiplicar tus fuerzas para levantar tu peso que 
por tí sólo es imposible de levantar. 

En negocios el apalancamiento financiero se 
traduce a utilizar el dinero externo para hacer 
crecer el negocio en diferentes formas. 

El apalancamiento es la forma más utilizada de 
crecimiento por las empresas a nivel mundial, 
desde la más pequeña hasta la más grande. 

¿QUÉ ES?



- Family and friends 
- Papa bank
- El colchón

- Préstamos 
comerciales

www.inqmc.com

- Inversionista

FORMAS DE 
APALANCAMIENTO



Para comprar un 
nuevo local comercial 
o ampliarlo

- Préstamos SBA
- Préstamos a 

plazo fijo

Para comprar 
maquinaria

- Préstamos a 
plazo fijo

- Financiamiento 
de maquinaria

¿PARA QUÉ SE DEBE 
USAR?



Para construir crédito 
pensando en el futuro

- Préstamos para iniciar un 
negocio 
- Préstamo a plazo fijo
- Préstamo de corto plazo 

Para contratar personal 
que le vaya a aportar a 
tu empresa

- Préstamo a plazo fijo 
- Línea de crédito

¿PARA QUÉ SE DEBE 
USAR?



Para aprovechar una 
oportunidad comercial
 
- Adelanto de efectivo 
comercial
- Línea de crédito

Para comprar más 
inventario y obtener 
descuentos y 
beneficios
- Línea de crédito
- Préstamo de corto 
plazo

¿PARA QUÉ SE DEBE 
USAR?



No. Cuándo no debes usarlo:

- Cuándo el dinero es para gasto corriente: pagar 
renta, nómina, a menos que sea sólo para superar 
un hueco de caja o cuándo estás iniciando el 
negocio. 

- Cuándo el dinero no es para crecimiento sino para 
mantener el mismo nivel de ingresos y el mismo 
nivel de gastos. Puedes aumentar rentabilidad 
manteniendo el mismo nivel de ingresos. 

- Cuando no tienes totalmente clara la oportunidad 
comercial o el modelo de negocio. 

- Cuándo no tienes claro en lo que vas a invertir

¿ME CONVIENE CUALQUIER TIPO DE 
PRÉSTAMO?



No. Por eso:  
PASO 1

ASÉSORATE. 

Entra a 
www.inqmc.com 

y mira tus 
opciones de 

financiamiento 
en función de tu 

situación y tu 
necesidad. 

PASOS A SEGUIR

http://www.inqmc.com


UBICA EL 
PRODUCTO 

Y LA 
ESTRATEGI

A

No. Por eso:  
PASO 2

PASOS A 
SEGUIR



Obtén el dinero 
y sigue 
asesorando 
para seguir 
creciendo

No. Por eso:  
PASO 3

PASOS A 
SEGUIR






